
業種・業界ごとの事例でわかる
「データ収集、データ分析、データ可視化」



1自己紹介 赤沼 隼（あかぬま じゅん）

株式会社キーウォーカー
取締役
データソリューション統括部 統括部⾧

1981年生まれ
趣味:バイク、ロードバイク、ゴルフ、キャンプ

世界一周の経験あり（6大陸29ヵ国）

【経歴】
・ 大手物流会社にて多くの通販事業者様、メーカー様を「物流」と「IT」の力で支援。
・ シンガポール、マレーシアに駐在し、宅配ネットワークの業務設計から構築に注力。
・ 中小企業診断士に登録し、コンサルタントとして事業立ち上げプロジェクトに参加。
・ データドリブンセールスを武器にビッグデータの活用支援。



社名 株式会社キーウォーカー（Keywalker, Inc.）

設立 2000年11月22日

資本金 8,400万円(資本準備金含む)

役員

代表取締役 真瀬 正義
取締役 幸山 正記
取締役 西川 裕一
取締役 赤沼 隼
常勤監査役 松井 美菜子
監査役 菅谷 貴子（山田・尾崎法律事務所）

従業員数 40名

所在地 〒106-0032 東京都港区六本木7-15-7 新六本木ビル7F
TEL:03-6384-5911 FAX:03-6384-5913

取引銀行 みずほ銀行 六本木支店
三井住友銀行 六本木支店

監査法人 仰星監査法人

主要取引先

パナソニック株式会社/ 株式会社東芝/ 日鉄ケミカル＆マテリアル株
式会社/ 昭和電工株式会社/ SB C&S株式会社/ 株式会社ファ
ーストリテイリング/ カシオ計算機株式会社/ 日本放送協会/ 株式
会社ZOZO/ 日本航空株式会社/ 中部国際空港株式会社/ 特
許業務法人スズエ国際特許事務所/ 総務省

ソリューション
パートナー 日本HP社イメージソリューションゴールドパートナー

独自技術
例）自動車や機械、家電の制御

A
I

画像

音声

制御

最適化
推論

言語

例）検索エンジン、囲碁や将棋例）音声認識

例）画像・動画認識

1. Keywalkerのご紹介 2

SENTE

「Global Future Visualization 世界の未来を可視化する。」

ビッグデータソリューションを提供



☀ 天候
📚 ECサイト
☁ クチコミ
👤 求人・求職
🏨 ホテル
✈ 航空料金
🏠 不動産
👗 ファッション
🍴 レストラン
🚙 中古自動車
🅿 駐車場
🏢 企業情報
💹 株価／為替
📺 テレビ番組

:

データ収集 蓄積 可視化・分析

👪 総務省統計局
（国勢調査など）

🏢 国土交通省
（不動産取引履歴など）
:

オープンデータ

行政データ

企業内データ

データ運用基盤構築

CRM/SFA

販売履歴

在庫管理

配送管理

部門データ

Excel

ERP

HR

社内SNS

広告

アクセス解析

Mail

DWH

データの収集から分析・運用まで一連のソリューション提供

2. Keywalker Big Data Solution 概要

WEBクローリング
スクレイピング

処理

データ正規化
・重複削除

・ソート
・名寄せ等

BIツールによる可視化
Deep Learning

・意思決定支援
・業務効率化/自動化
・経営指標の発見/計測

DWH
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多様な導入実績によるノウハウで、業界を問わずお客様の業務を支援いたします。

43. 実績紹介



４. Keywalkerが選ばれる理由 5

１、品質

２、実績

３、拡張性

データ収集からアプリケーション開発まで、ワンストップでお客様のニーズにお応えします!

・BI Tool や オリジナルシステムによる、豊富な見える化ノウハウで課題を解決しています。
・データサイエンティストによる、高度なデータ分析サービスを提供します。
・常に進化する独自のクローリング技術（クラスタクローラ等）でデータ収集をサポートします。

・Webクロール業界No.1のオープンデータ収集実績があります。
・最も大切で最も大変なデータハンドリングに豊富な実績があります。

（正規化・マッチング・クレンジング・名寄せ etc.）

・AI/統計的なアプローチによる新しい分析手法により付加価値を高めます。
・キーウォーカーは 2000年の創業以来、Big Data 処理によるマーケットの見える化に挑戦しています。
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１、データを集める。

２、データを分析する。

３、データを可視化する。

まとめ - Keywalkerができること -
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AI/分析の業種別事例から「データ可視化」についてご紹介します。

1.不動産業界
2.ホテル観光業界
3.メーカー/アパレル業界
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分析・可視化のご紹介 ― 不動産業界



ご提案項目

①クローリング（データ収集）・DB格納 対象サイトから指定項目データを取得

②データ整形 物件情報の重複チェック、名寄せ

③データ分析 AI機械学習による推定モデルの構築
確率統計アプローチによる最適化シミュレーション構築

④データ可視化 取得した情報、モデル・シミュレーション結果を可視化

概要

データを可視化するデータを分析するデータを集める

①クローリング
Database格納

物件情報
価格 etc.

データチェック
名寄せ

• 新築/中古マンション
• 賃貸

利回りマップ

収益最適化 etc.

④データ可視化

適正価格の算出

AI 機械学習
確率統計 etc.

②データ整形

③データ分析

【外部データ】

95-1. データ収集＋分析＋可視化

【内部実績データ】
• 都市、物件、住戸毎の情報

【データ取引市場】
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対象サイト

Web上にあるテキスト、画像などの収集が可能です。

例） at home

参考資料:データ収集項目について

CSV （例）

建物名 エリア 投稿日時 部屋番号・階 賃料

■■■■■■ 東京都 2020年6月19日 11階 ■■■■

■■■■■
東京都

2020年6月19日 7階 ■■■■

■■■■■■■■■
東京都

2020年6月19日 1階 ■■■■

■■■
東京都

2020年6月19日 14階 ■■■■

■■■■■
東京都

2020年6月19日 22階 ■■■■



115-2. 物件情報の可視化（利回りマップ）1/10

投資意思決定者

不動産の表面利回りの可視化
AIによる推定価格の構成の可視化

1.高利回りの地域を推定し、効率的な不動産投資が可能

2.個人の経験のみではなく、AIによる客観的な投資判断が可能

3.時間のかかる調査作業、属人化した業務の削減

利用シーン

誰が

アクションと効果

何を可視化

ヒートマップで表現することで重点エリアを視覚的に把握でき意思決定を支援します。



125-3. 収益最適化シミュレーション 2/10

※1:マンション住戸の部屋割りや間取りプランなど
※2:物件住所などの物件情報、建蔽率などの建築条件の入力

開発物件に対して、将来の収益をシミュレーションし、最適な企画を提案※1するシステムをご提供いたします。

価格設定の意思決定者

AIによる推定売上、収益評価
販売戸数の推定、住戸別、物件別の結果可視化

1.シミュレーションにより、収益を最大化するプランを推定。

2.数個の条件入力※2でシミュレーションを行う。

3.時間のかかる調査作業、属人化した業務の削減。

利用シーン

誰が

アクションと効果

何を可視化
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分析・可視化のご紹介 ― ホテル・観光業界



①クローリング（データ収集）・DB格納 対象サイトから指定項目データを取得

②データ整形※1 ホテル情報の重複チェック、名寄せ

③データ分析（例） AI機械学習による推定モデルの構築
確率統計アプローチによる最適化シミュレーション構築

④データ可視化※2 取得した情報、モデル・シミュレーション結果を可視化

ホテル情報
価格情報
レビュー情報

データチェック
名寄せ

②需要予測▶ダイナミックプライシング

④データ可視化

AI 機械学習
確率統計 etc.

②データ整形

③データ分析

【外部データ】

6-1. データ収集＋分析＋可視化 14

【内部データ】
販売実績
基本料金
プラン情報 etc.

①エリア情報可視化

ご提案項目

概要

データを可視化するデータを分析するデータを集める

①クローリング
Database格納【データ取引市場】



施設名

プラン名

プラン詳細 ベッド

食事

大人一名の税抜価格

緯度経度

住所

星の数 口コミ件数

残室数

料金

日付

15参考資料:データ収集項目について（楽天トラベル）

下記のような情報の取得が可能です。基本情報、料金宿泊プラン、空室カレンダー
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- 5,000円
5,000 – 10,000円
10,000円 -

価格帯

店舗数推移（曜日、時間
別）

エリア別店舗数

大手町
御茶ノ水

神田
湯島

秋葉原
日本橋
人形町

・・・
・・・
・・・

エリア別店舗数

時間帯別店舗数

エリア選択

1,000件100件

詳細分析

詳細分析

注）ダッシュボードはイメージです。

エリア情報（ホテル情報、料金プラン etc.）をダッシュボードで可視化しするこで、 「エリア特性」を発見

6-2. エリア情報の可視化 3/10

価格決定のご担当者様

近隣ホテルのプラン価格情報

1.お客様のホテルと近隣競合ホテルとの価格を比較。
2.部屋タイプなどで対象を絞り込み、より適切な値
付けをすることが可能。

利用シーン

誰が

アクションと効果

何を可視化



6-3. ダイナミックプライシングダッシュボード 4/10

利用シーン

誰が

価格決定のご担当者様

需要に応じたホテル価格の変化

アクションと効果

1.「価格予測モデル」が、ホテル需要の変化に合わせ
て推奨プランを推定。
2.手で計算していた部分が自動化され、価格決めに割
いていたマンパワーを削減。

何を可視化

＊画面はイメージとなります。

17

需要予測に基づいて、AIが推奨プランを導きます。



AIによる客観的なプライシングで、中⾧期的な売上安定化・収益改善に貢献いたします。

18【参考資料】 ダイナミックプライシングモデル概要

1. 需要予測
• 過去の売上実績などをベースに需要予測モデルを構築

2. ダイナミックプライシング
• 需要予測や価格弾力性モデル、他社の価格などを参考にプライシング

需要予測
（AI・機械学習、統計モデル）

需要

未来現在

実績データ

過去

+ 外部データ
（他社情報、気象・イベント情報、経済情勢

etc.）

価格 P

需要 D

Optimized Price = argmax（P × D）

価格弾力性モデル

最適価格を探索

×

※価格設定による需要変動をコントロールするため、各サービス価格の上下限値や、変動率の制限などの設定を行います。
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分析・可視化のご紹介 ― メーカー/アパレル業界

①予測 / 最適化
②データ収集と可視化
③自然言語処理
④その他



①クローリング
Database格納 データチェック

名寄せ

価格推定

トレンド分析

④データ可視化

AI 機械学習
確率統計 etc.

②データ整形

③データ分析

【外部データ】

【内部実績データ】
• 販売実績

207-1. データ収集＋分析＋可視化
概要

データを可視化するデータを分析するデータを集める

【ECモール】

【ECサイト】

【SNS】

リスクオポチュニティ分析

価格情報、製品
情報、画像etc.

【データ取引市場】



217-2. 需要予測モデル 5/10

売上実績や外部データ※1からAIによる需要予測を行い、エリア・店舗別の営業戦略やKPI設定・予実管理を支援します。

AIによる需要予測

売上数

未来現在

売上実績

過去

超過確率

予測売上
（万円）

50%

30%

100 200

※1:売上実績の他、在庫情報、顧客情報、他社情報、気象情報、イベント情報、経済情勢などを使用

販売数/日
（店舗別, 商品別 etc.）

売上/日

＝×

シミュレーション結果

予測売上
（月間、四半期 etc.）

【確率論的 売上予測】

30%の確率で200万円以上

50%の確率で100万円以上

・・・

⇒ KPI設定、経営判断

【参考】 確率統計モデルによるシミュレーション

+ 外部データ
（他社情報、気象・イベント情報、

経済情勢 etc.）

売上

年月

計画値
（予測値）

実績値

エリア別、店舗別の売上予測

低 高

KPI設定・予実管理

マーケティング・営業活動への利用
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排出者事業 / 収集運搬事業者

購買

生産計画

生産

原材料業者

運搬業者
生産拠点

工程計画、日程計画、負荷計画

生産統制

商品A

商品B

商品C

完成品在庫仕入在庫 納品

出荷実績

現品管理、進度管理、余力管理

作業管理、設備管理、資産管理

発注

発注

納品

①需要予測 ②生産計画 ③総所要量 ④現在庫引当 ⑤受注残 ⑥ﾘｰﾄﾞﾀｲﾑ ⑦発注

入荷実績

@@@ @@@

加工工程

7-3. 在庫 / 発注の最適化 6/10

ビッグデータを活用した需要予測をもとに、最適在庫、最適発注量を導きます。
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①予測 / 最適化
②データ収集と可視化
③自然言語処理
④その他

分析・可視化のご紹介 ― メーカー/アパレル業界



在庫数推移（商品比較） 平均価格・最安値推移（商品比較）売れ筋ランキング推移（商品比較）

ECサイトの時系列変化（価格・ランキング・在庫推移 etc.）を可視化し、需要予測・適正価格分析を行います。

248-1. ECサイト価格分析 7/10

＊イメージです。



企業内ニュースダッシュボード

「ＥＶ電池」争奪戦前夜、
最大手パナも正念場

中国で数年内に始まると確実視される
のが、電気自動車（ＥＶ）電池市場の
争奪戦だ。中国政府の政策変更で日本
勢が

日本経済新聞

EV技術 ニュース 業界

規制口コミ国際

■特徴
①業界内の情報、外界の情報をワンストップで提供
②関連数値などを見える化
③社内外の情報をわかりやすく分類
④Word Press などの汎用TOOLで、短時間で構築
⑤レイアウト調整やプラグインを利用した機能など
の追加も簡単

ビジネス機会やリスク情報を逃しません。
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A

B

C

D

カテゴリー 「自動車」

カテゴリー 「CAR/Moto」

キーワード 「自動運転」

キーワード 「クルマ,メルセデス,
メルセデス・ベンツ,
メルセデスamg」

貴社指定
カテゴリ、キーワード

貴社指定サイト

8-2. ニュース情報収集（イントラ） 8/10

ニュース情報を自動収集し、業界のトレンドを常にキャッチアップします。
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①予測 / 最適化
②データ収集と可視化
③自然言語処理
④その他

分析・可視化のご紹介 ― メーカー/アパレル業界



【主な特徴】

• お客様の声を定量的に解析することで、自社の製品や

サービスだけでなく、競合他社の客観的な評価も可能

• スコアリングする項目は、商品やサービスの特性に合わ

せて、カスタマイズ可能

9-1. VoC分析（口コミ・レビュー分析、ネガポジ分析） 9/10

ECサイトやSNSからVoC※1情報を収集し、商品やサービスを自然言語解析によりスコアリングします。

VoC収集 自然言語解析 スコアリング

Webクローリング
（口コミ・レビュー情報） 感情分析、ネガポジ分析

デザイン
・機能性

おしゃれ
・かわいさ

サイズ・カラー

サービス

価格

総合

レーダーチャートによる可視化
（例）アパレル衣料品

★★★★★ 可愛い 40代/女性/150~155cm

細めのパンツに合わせてます。すごい可愛い!買って良かった!

★★★★★ 暖かい 20代/男性/160~165cm

すごく暖かい!サイズもピッタリ (^^)

★★★★☆ いい 20代/女性/150~155cm

品質の割にすごく安い!真冬でもコートなしできられます。

★☆☆☆☆ 遅い 30代/女性/155~160cm

商品は普通ですが、配送が遅かったです。。
※1: Voice of Customerの略。SNSの口コミやレビューなどお客様の生の声の情報。
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①データ収集機能 ③リスク&オポチュニティ（R/O）分析機能

外部情報

内部情報

①情報を早期かつ網羅的・効率的に収集・解析し、迅速な意思決定をサポート。
②サプライチェーンや他社動向の可視化により、リスク・オポチュニティーを早期に検知。

内部データ 外部データ+ =

②知識化（分類・整理）機能

新業態

技術

環境

企業
情報

例

■効果

１）情報を広く見る:
２）知識化:
３）気づき（新しい変化、兆候）:

28

人が意識的に収集している情報だけではなく、意識の外にある情報も広く集めます。
幅広い情報を分類、整理することで分析に活用します。（カテゴリタグ、トピックタグ、会社名、製品名など）

関連性が紐づけられる対象データを起点にリスク＆オポチュニティ(R/O)
に繋がる情報を検知します。

9-2. リスク＆オポチュニティ分析 10/10

様々なデータを知識化し、可視化することで迅速な意思決定をサポートします。
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基盤

T1

T2 T2

T1

T2 T2

供給

供給

会社情報

会社情報
工場名
住所

会社情報
工場名
住所

会社情報
工場名
住所

会社情報
工場名
住所

内部情報

会社情報
・企業名
・電話番号
・住所 etc.

▼
情報更新

9-3. リスク＆オポチュニティ分析イメージ
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①予測 / 最適化
②データ収集と可視化
③自然言語処理
④その他

分析・可視化のご紹介 ― メーカー/アパレル業界



3110. ビッグデータ収集・整形サービス

クローリング データ整形

様々なサイトの情報収集が可能

ビッグデータを分析に適した
形式へ高速で整形可能

●●株式会社
電話:03-xxxx-xxxx
総売上:500百万…

△△株式会社
電話:080xxxxxxxx
総売上:20億円…

★★コンビニｘｘ店
ATM対応 クレジット可
営業時間…

☆☆ラーメンｘｘ店
キャッシュレス決済対応
営業時間…

◇◇株式会社
電話:03XXXXXXX
総売上:壱億円

●●株式会社
電話:03-xxxx-xxxx
総売上:500百万…

会社概要ページ

店舗検索ページ

ディレクトリサービス

名前 電話 総売上 都道府県

●●株式会社 03xxxxxxxx 500,000,000東京都

△△株式会社 080xxxxxxxx 2,000,000,000神奈川県

◇◇株式会社 03xxxxxxxx 100,000,000東京都

★★コンビニｘｘ店 04xxxxxxxx 埼玉県

☆☆ラーメンｘｘ店 050xxxxxxxx 栃木県

・
・
・

Database格納

分析に必要となるデータを高効率・高精度で収集・高速整形が可能です。



3211.まとめ

分析・可視化メリット

数字の羅列をグラフ等で可視化することで、データの表す大きさや変化、傾向を
視覚的にわかりやすく見せることが可能です。

数字の羅列だけでは気づきにくかった特徴（法則性）が見つけやすくなります。

気づきをビジネスに活かすための戦略、予測を立てやすくなり、情報を早く共有
することが可能です。

①

②

③
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費用感について
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ダッシュボード例①

データ可視化

ダッシュボード例②

分析（難易度:中）

分析の難易度によって価格が異なります。

概算費用

1,000万円～

500万円～

100万円～

分析の難易度
低 中 高

約180万円～
*別途tableau社との契約が必要となります。
*概算費用となります。仕様により増減します。
*別途保守、モデル更新など運用費用が発生します。

約450万円～

12. データ分析・可視化に関する費用感

ダッシュボード例③

分析（難易度:高）

約1,000万円～
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１、データを集める。

２、データを分析する。

３、データを可視化する。

最後に - Keywalkerができること -



キーウォーカーは、企業の未来を可視化します。

株式会社キーウォーカー
〒 106-0032
東京都港区六本木7-15-7 新六本木ビル7F
電話:03-6384-5911
e-mail: solution@keywalker.co.jp

http://www.keywalker.co.jp/

赤沼: j_akanuma@keywalker.co.jp
板東: y_bando@keywalker.co.jp


